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此次启动的“惠市·惠企”普
惠纾困专项行动为小微企业及个
体工商户提供“五惠”专属服务方
案：惠于更全面，打造“小微快贷
（个人经营版）”，将普惠服务从小
微企业延伸至个体工商户领域；
惠于更创新，通过银行结算、代发
工资、纳税（包括减税额度）、电
费，商户收单、烟草专卖订货、政
府采购等多维数据精准画像，创
新丰富定贷模型；惠于更专属，为
企业提供专属信贷服务，如创新
移植“知识产权质押贷”服务科技
型企业；惠于更实在，降低企业融
资成本，对不同产品、客群实施差
异化利率优惠，如抵押快贷、信用
快贷下调15-30个基点；惠于更
便捷，建设银行普惠品牌“惠懂
你”，一部手机即可提供高效便捷
信贷服务。

建设银行云南省分行推出服
务小微企业和个体工商户的六项
主打产品：商户云贷，创新引入银
联和网联数据，拓宽授信数据来
源，服务广大市场商户客群；商业

云贷，对烟草快消、商超等零售商
提供专属服务；首户快贷，聚焦首
次与建设银行发生信贷业务的企
业主融资难题，大幅提高小微企
业的申贷获得率；善营贷，聚焦

“圈链集群”，为客户设计定制化
的信贷服务；善担贷，与担保公司
合作，创新“见贷即保”的新型批
量担保业务模式，提升企业获贷
率及信贷体验；个体工商户抵押
快贷，服务成长期、稳定期，需要
更多资金支持、更长贷款期限的
企业主。

为加大“专精特新”科创企业
信贷支持力度，建设银行云南省
分行推出四款专属产品：省级以
上专精特新企业专属信贷产品

“善新贷”；为获得政府补助的小
微企业提供“奖补支持贷”；创新
以投定贷、以订单定贷等九种定
贷模型，为初创期小微企业提供

“孵化云贷”；对企业知识产权进
行评估，实现技术流向资金流的
转化，以知识产权质押增信，创新

“知识产权质押贷”。

6月16日，建设银行云南省分行正式启动“惠市·惠企”普惠
纾困行动，并现场发布了普惠金融纾困政策，以及针对小微企
业、个体工商户等普惠群体的“五惠”举措，六项服务个体工商户
主打产品和四项“专精特新”及科创企业专属产品，为全省小微
企业及个体工商户提供额度充足、价格优惠、流程便捷、随借随
还的综合融资服务，用实实在在的普惠金融信贷支持帮助市场
主体稳健发展。

发布会通过“微赞直播”平台向社会各界同步直播，破万户
小微企业及个体工商户在线观看。当日实现小微快贷支用800
笔、金额1.6亿元。

建设银行云南省分行

为小微企业提供
“五惠”专属服务

启动会现场，建设银行云南
省分行分别与医疗器械、交通运
输、住宿餐饮、文化旅游等受疫情
影响严重领域5家协会签订合作
协议，通过搭建银企交流平台，共
促小微企业发展。

建设银行云南省分行党委书
记、行长杨中仑表示，建设银行云
南省分行从加大疫情防控和实体
经济重点领域的金融支持、促进
惠客消费、稳定外资外贸、夯实客
户基础、扶持县域经济等6个方面
细化了30条业务措施，助力稳定
宏观经济大盘，支持经济社会发
展。为提振民生消费，联合各地
政府，通过“建行生活”App平台，
激发市场活力、释放消费潜力、促
进经济复苏。大力扶持蔗糖、花
卉、蔬菜、水果、生猪等高原特色
重点产业，围绕农业龙头企业、聚

焦产业链客群金融需求，按照“一
客群一策略”给予融资支持。面
向小微市场主体，全面启动“惠
市·惠企”普惠纾困专项行动，推
出“小微快贷（个人经营版）”品牌
及十项主打产品，全力打造全新
五“惠”体验，通过加大创新产品
供给、拓宽授信来源，对关乎民
生、关系百姓的小微企业、个体工
商户提供实实在在的金融服务。

截至今年5月末，建设银行云
南省分行普惠金融贷款余额227
亿元、贷款客户破5万户。其中，
个体工商户破3万户，当年新增
6825户；个体工商户经营快贷为
19539户企业主提供43.6亿元授
信支持，当年新增11005户、23.6
亿元，比去年同期多增8941户、
18.8亿元；为137户“专精特新”小
微企业提供3.1亿元融资服务。

中国银行云南省分行
成功举办中老缅线上商贸洽谈会

6月17日，由中国银行云南省分行辖属
昆明市盘龙支行主办，中银香港万象分行公
司金融部、中银香港仰光分行公司金融部共
同联办的中老缅线上商贸洽谈会成功举行。

本次会议以“跨境通全球、天涯若比邻”
为主题，来自中国、缅甸、老挝3个国家的13
家优质企业通过视频参加了会议。中国银行
昆明市盘龙支行、中银香港万象分行公司金
融部、中银香港仰光分行公司金融部通过梳
理各自客户进出口需求，寻找境内外企业契
合点，最终搭建平台、邀请境内外企业进行

“一对一”对接洽谈。省商务厅澜湄处、云南
省国际贸易学会、中国银行云南省分行交易
银行部参会。

国内参会企业既有云内动力、中通集团、
云南誉满国际等优质上市企业，也有麦隆咖
啡、云南云通、云南营家优鲜、云南承鹏贸易
等行业内龙头企业及云南省本土优质进出口
企业。老挝参会企业有实力雄厚的炫烨（老
挝）有限公司、DAO HEUANG集团，缅甸参
会企业有缅甸著名企业 Good Brothers’

Co. Ltd等。会上，13家优质企业通过中行
海内外分行的同声翻译，用中文、英文、老挝
语、缅甸语展开对接，气氛非常热烈。

麦隆咖啡集团是中国最大咖啡贸易商，
咖啡粉出口量占中国总出口量90%。老挝
DAO HEUANG集团拥有享誉盛名的Dao
咖啡、Dao茶等饮料和食品系列。两家企业
就咖啡合作展开深入交流。云内动力、云南
云通、云南营家优鲜则就出口农机及发动机、
进口农产品（大米、香蕉、木薯等）与老挝炫烨
（老挝）有限公司、缅甸 Good Brothers’
Co.Ltd进行具体交流。最后，云南省国际班
列服务贸易有限公司顾立峰总经理助理对中
老铁路相关情况进行了介绍。

会后，参会的中国企业反应良好，基本初
步达成合作意向。云南外贸企业百强之一盈福
贸易有限公司总经理程丹表示，中国银行此次
会议非常接地气、非常为企业着想，中国银行是
国际结算很专业的银行，中行邀请的客户，
企业放心，中行通过精心梳理、精准对接，解
决了企业自己去境外拓展市场的许多困难。

如何为长寿人生筹资？
泰康人寿云南分公司给出方案

随着生活品质的日渐提升，国人已经进
入长寿时代。如何筹集养老金成为很多人提
前规划的人生问题。6月18日，泰康人寿云
南分公司在昆明举行了“为更长寿的人生筹
资”长寿时代筹资模式白皮书发布会，为大家
从容养老给出了泰康的解决方案。

泰康人寿云南分公司相关负责人表示，
近期随着泰康之家·滇园落户昆明，泰康在
云南的大健康体系布局进一步完善，受到广
大高端客户高度关注。而伴随着长寿时代
筹资模式白皮书的发布，泰康共享最新研究
成果，聚焦如何为长寿人生筹资，享高品质
养老生活。

泰康人寿云南分公司总经理陈勇在致辞
中介绍了泰康的三大核心板块，四位一体的
商业模式、大健康生态体系以及优质的资管
能力。泰康为客户提供全生命周期和全财富

周期的解决方案，助力客户更健康、更长寿、
更富足，并介绍了全国泰康之家的布局，滇园
落地将为昆明及云南长者带来全新的享老生
活方式。

此次发布的白皮书认为，养老筹资规划
可能面临与人身相关、资产相关的各种风险，
这些风险会随着时间发生变化，需要个人在
生命周期各个阶段加以识别、应对。同时，养
老筹资规划是贯穿全生命周期的，而且越早
开始越具备主动权。资金可以通过长期的复
利效应不断积累，并为未来的开支提供充分
支撑。

白皮书认为，立足中国国情，我国大型人
身险公司同时经营传统寿险、年金险与健康
险，在需求驱动与监管号召下，积极探索筹资
模式具有一定优势。未来，保险公司还需要进
一步探索医疗险和养老金融合的产品和服务。

华夏保险云南分公司
公益圆梦行动落幕

6月18日晚，在昆明市公园1903凯旋门
广场，由华夏保险云南分公司主办的“中国
梦、圆小梦、筑大梦、华夏幸福大家庭”主题公
益圆梦盛典落幕。据悉，华夏保险云南分公
司多年来始终致力于联动社会各行业责任企
业与精英人士，聚焦儿童筑梦、圆梦、成梦三
个方面，以“中国梦·圆小梦·筑大梦”为中心
思想，通过多形式的圆梦环节，开阔圆梦儿童
的视野，塑造圆梦儿童积极实现梦想的价值
观，加强孩子的责任担当意识。

本次主题公益圆梦行动，邀请到云南省
艺术学院美术学院院长陈流，作家、北京大学
访问学者闻冰轮，云南师范大学副教授、教育

学博士杨舒涵等多位嘉宾，现场进行圆梦宣
扬接力。

圆梦嘉宾通过积极引导来自幸福家园的
16位圆梦儿童从小学习做人，从小学习立
志，从小学习创造，为实现自己的梦想而努
力，为实现中华民族伟大复兴中国梦接续奋
斗。在华夏保险云南分公司的倡议与引领
下，每年一度的圆梦行动已从华夏保险云南
分公司各中支机构全员参与，到携手社会各
界力量关注并参与，并秉承“让华夏充满爱”
的公益理念，联动圆梦家庭与相关行业精英
等纷纷投入到华夏保险圆梦行动的年度公益
活动当中来。

恒生科技ETF配置价值凸显
近期，港股市场强势反弹，尤其是科技

股表现格外抢眼。与此同时，今年以来内地
资金一直持续流入港股。得益于此，市场上
的不少跟踪港股恒生科技板块的ETF如恒
生科技HK ETF受到市场关注。上投摩根

ETF业务总监张皓认为，在估值面、基本面
和政策面等多重利好下，恒生科技在下半年
仍有望走强。对于想要配置港股科技板块
的投资者，不妨通过恒生科技HK ETF进行
布局。

本版稿件由本报记者 钟国华 采写


