
冯先生 当初公司承诺月入近万元
结果10多天才挣500多元

昨日上午，记者见到了冯先

生。冯先生今年 23岁，昭通镇雄

人，初中毕业，想找一份好点的工

作。今年5月底，他通过招聘网站

求职，东乾公司工作人员主动联系

上他，说可以帮忙介绍工作，他如果

会开车，可以在昆明从事拉货、送货

服务。

“我刚好在昆明有一辆二手面

包车，是去年花5000元买的，我觉

得这个工作还是适合我的，只要我

努力些，一定能挣到钱。”冯先生说。

6月4日，冯先生来到位于官渡

广场附近的东乾公司咨询。工作人

员告诉他，如果努力，一个月挣9000

元至1万元应该问题不大。但开展

这项业务前，冯先生需要与公司签

订申请书和合作协议书，并一次性

交纳7000元信息服务费。

当天，冯先生与公司签订了申

请书和合作协议书。根据协议，由

冯先生提供车辆，公司引荐资源，冯

先生自行运营车辆，拉货所得运费

（扣除相关管理抽成后）归冯先生所

有。冯先生进场进驻时间为3个月，

从2025年6月4日起，至2025年9

月4日止，公司收取冯先生7000元。

“想到很快就能挣到钱，我向家

里亲戚借了钱，还向网贷平台贷了

款，一次性将7000元付给了这家公

司。”冯先生说。

然而，钱远不如冯先生想象中

的好赚。冯先生说，他每天凌晨3时

就到公司指定的地点装货送货，一

直干到上午11时，但个人所得比公

司口头承诺的少得多。“他们也让我

下午送货，送货地点在二三十公里

以外，我发现开车送去根本赚不到

什么钱，于是就不送了。”

10多天下来，冯先生只收到出

货方结的两笔送货款，一笔是

1033.46元，另一笔是136.16元，加

油共花了600多元，还修过车，折算

下来，只赚了500多元。冯先生说，

照这样算，一个月只能赚1500元至

2000元。

“这点钱与他们口头承诺的收

入相差太远。”冯先生说，因感觉自

己受骗，他到公司讨要7000元信息

服务费，“我不想与他们合作了，但

对方以双方签订了合作协议书为由

拒绝退款，并称将起诉我”。

两次讨要信息服务费未果，冯

先生两次报了警。民警到现场看了

合作协议书后，建议他走协商或司

法程序解决。

找工作交了 7000元信息服务费
以为月入万元结果 10多天才挣500元

冯先生找云南东乾信息咨询有限公司退款未果后报警
因签了合作协议书民警建议他走协商或司法程序解决

“我已经没钱吃饭了，工作干不下去，7000元信息服务费也要不回来，我感觉是上当受骗了……”7月9日，春城晚
报-开屏新闻热线电话0871-64100000那头，冯先生向记者反映称。

不久前，冯先生通过云南东乾信息咨询有限公司（下称“东乾公司”）介绍，找到一份货运工作。可交了7000元的信
息服务费后，他发现钱挣得远没有东乾公司工作人员当初描述的多。由此，冯先生与上述公司起了纠纷，他两次报了警。
因签了合作协议书，民警建议他走协商或司法程序解决。但冯先生觉得打官司可能打不赢，一时间不知如何是好。

7月10日上午11时许，记者来

到东乾公司采访。公司负责人陈先

生说：“冯先生两次上门闹，且两次都

报了警，还跟我们的客户说我们骗

他，这些都有录像。他的这一行为给

我们公司带来很大的影响，我们准备

起诉他，让他赔偿我们的损失。”

陈先生进一步介绍，冯先生是

自己主动找上门，说自己有辆车要

与他们公司合作。他们说可以尽量

帮忙，但他要考虑清楚，因为现在赚

钱并不容易，还提醒过他“天上不可

能掉馅饼”。未承想，没过几天，冯

先生就来退信息服务费，“但我们是

公司，不可能说退就退。如果他认

为我们公司有问题，可以向市场监

管部门投诉，也可以到法院起诉我

们，而不是来闹”。

陈先生向记者出示了冯先生签

字认可的申请书，内容是“特申请与

东乾公司代理代办服务，本人承诺：

因个人原因导致中止服务，相关定

金不退，且无任何异议”。

本报记者 左学佳 江洋 摄影报道

与东乾公司签订合作协议书后，冯先生按协议内容交了信息服务费7000元。

东乾公司 冯先生来闹影响公司形象
准备起诉让他赔偿损失

冯先生与东乾公司签订的申请书

冯先生感觉被骗后找到本报记者反映情况
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