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据业内人士介绍，昆明市场
为例，欧美游学营项目价格大约在
3万~5万区间，日韩新加坡等亚洲
游学项目价格约在1万~2万元之
间，而国内以名校为宣传点的游学
项目费用大多在万元以内。

“目前来看，市场上的游学项
目大多以旅游加参观学校为主，
但学的成分较少，参观学校几乎
不涉及学的部分。”启德留学昆明
分公司总经理朱娟表示，早在
2014年，教育部制定发布的《中
小学学生赴境外研学旅行活动指
南（试行）》明确规定了：境外研学
旅行一般应以小学四年级以上年
级的学生为主体。境外研学旅行

的教育教学内容和学习时长所占
比例，一般不少于在境外全部行
程计划的1/2。

怎么才算一个好的游学项
目？“无论国内还是国外，首先要
从用户的角度出发，符合学生需
求的线路，让学生参加游学有所
收获；其次，要能够深入课堂，把
一些学术内容加进来，做到‘八分
学，两分游’。”朱娟说，特别针对
海外游学，要给学生提供充分与
当地学子及教授交流的时间，多
开口说英语，使语言方面有所提
高，同时让孩子走出我们国内课
堂，汲取好的思维和学习模式，最
终获得自我提升。

孟加拉国
150名青少年访华
将在云南开展
交流活动

8月27日，2019年孟加拉国青少年
访华交流营开营仪式在云南大学呈贡校
区举行。

交流营由国家汉办/孔子学院总部及
中国驻孟加拉国大使馆主办，云南大学承
办。来自孟加拉国南北大学孔子学院、达
卡大学孔子学院、山度玛利亚姆孔子课
堂、大使馆代表队的150名孟加拉国青少
年来到云南，将开展近两周的交流活动。

开营仪式上，营员代表、领队老师、云
南大学志愿者代表分别分享了自己的心
情和期待，孟加拉国青少年和云南大学志
愿者还带来了武术、合唱、古筝琵琶合奏等
精彩的才艺展示。仪式最后，云南大学副
校长李晨阳向四队代表授营旗、营帽。

据了解，中国政府自2017年连续四年
将每年邀请150名孟加拉国青少年访华，
以加强两国在教育文化等方面的交流。继
2017、2018年圆满举办两届孟加拉国青少
年访华营后，在即将迎来新中国成立70周
年之际，云南大学再次承办2019年孟加拉
国青少年访华交流营，助力加强中孟青少
年友好交流及中孟文化互鉴。

交流营期间，营员将在云南大学开展
汉语学习、专题讲座、文化体验，赴石林、
金鼎科技园、顺城社区等地开展丰富多彩
的交流与实践活动，了解昆明城镇建设及
科技发展。此外，营员还将赴云南大理开
展文化交流，了解人与自然和谐相处，“绿
水青山”的治国理念，感受中国各民族团
结进步、繁荣发展的现状。

本报记者 李思家 文 云南大学供图

游学游学，只游不学？
游学市场火热，但家长吐槽乱象丛生

“花了大把的钱，让孩子出国一趟，但回
来之后发现也就拍了些照片，买了些东
西，收获了什么？感觉没有特别明显
……”近日，一位学生家长对记者吐槽其
孩子参加的游学活动。近年来，涉及国
内外的游学热度持续走高，旅行社、培训
机构、留学中介、学校等争先加入其中。
但与之相对的是目前市场缺乏监管和行
业准则，造成一些游学产品“只游不学”、
项目外包、管理真空等情况，让家长们头
痛不已。

花费大收获小,不值得

“今年我给孩子选了美国的游学
式夏令营，走了东西部几个主要城
市，在美国待了小半个月。”刘女士
说，和孩子交流发现，除了游览景点
和各大名校，游学过程中还有一些当
地学校的课程。“但孩子说，实际上课
更像是和美国学生相互交流，发现了
自身英语能力的薄弱点。”刘女士补
充说，加上孩子购物，前后花了4万
多元人民币，感觉不是特别值得。

“这个暑假，我让儿子参加了到
北京的研学营，主要参观各大名校，
同时也有学习交流，但后来发现整个
项目都是分包给了旅行社在执行，虽
然旅行社通过协调加入了研学内容，
但我觉得这样的模式更多倾向旅游
而非教育，并不专业。”家长垣垣爸爸
认为，从他了解的情况而言，假期以
游学、研学为名的冬夏令营大都是学
校或者培训机构招生，然后分包到旅
行社执行，这样的模式感觉背离了

“研学”初衷，而且过程中存在监管漏
洞，如果真有什么问题出现，投诉解
决无门。
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“八分学，两分游”比较好

“旅游局？教育厅？消费者
协会……目前来看，国内游学行
业尚无明确的监管机构，同时对
执行机构没有资质要求，这也造
成行业几乎是‘零门槛’，只要有
生源，就能操作。”在昆明从事多
年游学营项目的李先生介绍，有
些经营游学业务的英语培训机构
和留学中介，缺乏国外地接服务
资源，会与旅行社寻求合作，采购
其游学产品；一些公立学校也会
将假期的研学活动外包给相关机
构；而国内研学，机构会在学员体
验完合作学校的活动项目之后，
将剩余用来游玩的几天行程外包

给有当地业务的旅行社。
“这种分段外包，除了价格以

外，最严重的是，一次行程出现多
方签订多份合同。一旦发生安全
问题，责任明确存在巨大难度。”
李先生说。

“家长特别希望游学行业
成立具体监管部门，明确市场
服务准入规则。同时，对行业
内的产品标准化细分，对从业
人员进行培训，让家长更简便
地选择产品，遇到问题的时
候也有章可循。”垣垣爸
爸说。

本报记者 罗南
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行业门槛低，缺乏监管

如何选择游学项目？
·低龄段孩子游学，建议参加国内的研学活动，遇到突发情

况监护人可以及时赶到。如果走出国门，在选择线路上建议考
虑兴趣、爱好、体验、文化、参观等类型产品。

·如果说孩子想将来出国读大学本科，初中阶段游学项目显得
非常重要，因为已经进入出国规划期。游学项目参加什么样的活
动、应该具备什么样的特长等内容都是家长重点考虑的问题。

·高中阶段孩子游学，需要更多关注学习部分的课程安排，
主要以“学”为主，真正实现“游”有所获。

专家建议

近日，天猫的一则调研显示，除了智
能手机、笔记本电脑和ipad外，大一新
生的开学行囊增添了“新三样”——
kindle、按摩仪和平衡车。在属于00后
的新生市场，小风扇的销量上涨了
120%，云台自拍杆销量上涨55%，生发
洗发水销量上涨 49%，口红销量上涨
63%。

天猫数据显示，开学前两周，除了传
统的数码产品增速飞快外，平衡车、
kindle和按摩仪同样销量暴涨。其中眼
部按摩仪、颈部按摩仪的销售增速直接
翻了一番。

跟80后、90后相比，00后的开学装
备变贵了，不过，他们的行李箱却没有因
此变大，甚至还“缩小”了。数据显示，小

于24寸的登机行李箱在开学前夕迎来
一波销售高峰。由于网购已经变成了年
轻人的一种生活方式，许多大一新生开
学人未到，包裹已经“先声夺人”，在开学
前夕，被褥、毛毯、换季衣服销量也水涨
船高，这些订单的收件地址中，高校占据
了很大比例。

跟10年前的学生不同，这届00后早
早就树立了“养生”意识，面对即将到来的
军训，00后选择面膜、按摩、防晒、泡脚多
管齐下，大牌防晒霜也出现在00后的军训
装备里，堪称名副其实的“养生式军训”。

除了养生外，今天的大学生对自我
的要求也更严苛了，大牌的口红、精华、
生发仪器和洗发水，几乎是女生们行李
箱里的标配。 实习记者 朱婉琪

装备变贵了容量变小了
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