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随着餐饮单位恢复厅面服务，不少宅
家的人终于可以吃上期盼已久的火锅、串
串，喝上久违的奶茶、果汁。但有消费者
发现，一些奶茶“偷偷地”涨价了……

昨日，奶茶达人朱朱在小程序下单
喜茶时发现奶茶偷偷涨价了，她翻开订
单记录，发现1月 16日购买过多肉葡
萄、豆豆波波茶两种茶饮，当时价格分别
为28元、25元，但3月再次下单时，两种
茶饮的价格分别涨到了30元、27元。

“涨了2块钱尽管心里面不太好受，最重
要的是又可以快乐地喝奶茶了！”朱朱笑
着说。

小罗则表示自己并未发现奶茶涨
价。“自春节以来就没再买过奶茶，价格
也就没再关注。”记者在喜茶顺城购物中
心热麦店问了两个正在等待取喜茶的顾
客，她们表示是从小程序直接下单付款，
没有注意到涨价。也有消费者认为，一
杯30元的奶茶，再加点芝士、果肉等料
就要近40元，感觉喝不起了。

记者在喜茶GO小程序的订单中查
询发现，涨价并不是在“好不容易可以喝
奶茶”的时候才开始的。1月16日，记者
在喜茶顺城购物中心热麦店购买过一杯
多肉葡萄是28元；1月22日，记者在同

一个店购买了两杯多肉葡萄，单价为30
元。此外，多肉芒芒甘露、芝芝芒芒、芋
泥波波鲜奶、流心奶黄波波冰和奶茶波
波冰等若干款产品也有1-2元的差价。

除了喜茶，瑞幸咖啡包括小鹿茶在
内的全线产品均涨价1元。同样，记者
打开自己的小程序查看历史订单发现，
1月27日，记者购买小鹿茶系列的“桃桃
芝士红宝石茶”时，单价为27元，现在涨
到了28元；去年12月，购买的摩卡单价
为27元，现在同样也涨到了28元，瑞纳
冰系列也从27元涨到了28元。

不过，有的城市的COCO都可品牌
的奶茶三兄弟价格从中杯11元、大杯
13元涨到了12元、15元，大杯布丁奶茶
由12元涨价到15元。但在昆明，记者
在小西门金穗店、昆百大店、正义坊北馆
店线上下单，发现价格并未上涨。

除此之外，经记者对比发现，星巴
克、奈雪的茶、昆明本土品牌霸王茶姬、
普沏也没有涨价。奈雪的茶工作人员
表示：“目前没有涨价，但不排除以后调
价的可能。”奶茶从业人士“小舅舅”向
记者表示，当下经济和消费或多或少受
到疫情影响，确实有原材料价格上涨的
可能。 本报记者 朱婉琪

2020中国房地产500强测评成果发布

收购事件频现
行业集中加速

3月18日，备受关注的“2020中国房地产开发企业500强”测评榜单揭晓。测
评报告指出，2019年房地产行业整体规模增速较前两年明显放缓。随着房地
产市场步入调整期，房企总体战略以谨慎、求稳为主，不少企业也调整了经营战
略，收缩多元化业务、聚焦主业发展。同时，房地产行业依然呈现强者恒强的格
局，相对于过去兼并收购的目标以中小房企为主，2019年百强房企之间的兼并
收购事件频现，行业集中开始加速。

日前，有网友爆料称：曲靖一位75
岁老人在曲靖市第一人民医院接受治疗
时，其家属发现自家老人使用的是过期
针水。该事件引发网友关注。3月16
日，涉事医院通过官方微博公开通报调
查情况，称消息情况属实，院方已向患者
和家属诚恳道歉。经专家评估，患者暂
未发现因输注该液体后导致的不良反
应。医院已对相关责任人实行待岗处
理，并将对该事件开展进一步调查追责。

日前，记者在曲靖市第一人民医院
肿瘤科三病区见到了当事患者解某。老
人表示身体已有好转，医生和家人经常
来探望。据介绍，解某患有严重的垂体
肿瘤，伴有多种基础病，经多地转院后，
于3月13日到曲靖市第一人民医院住
院治疗。3月14日，护士为解某输液时
误输过期脂肪乳剂注射液，被家属发现
输注的脂肪乳剂有效期为2018年2月
至2020年1月，已经过期两个月了。

事情发生后，曲靖市第一人民医院
迅速成立了专门的工作小组，对这瓶过
期注射液的来龙去脉展开调查和追溯。
经调查，这瓶过期脂肪乳剂注射液属于

一位于2018年7月2日住在肿瘤科的
患者牛某，之后牛某转入上级医院，由于
医生已开具医嘱但未使用，这瓶注射液
就一直存放在肿瘤科二病区，医院也未
及时清理。

医院多次向患者及家属道歉，迅速
组织专家会诊团为解某进行了病情评估
和多次会诊，提出了综合性的治疗意见，
并加强和调整了治疗方案，目前该患者
没有发生不良反应，病情稳定。

3月16日下午，医院公开发布了调
查情况说明，向社会致歉。曲靖市市场
监督管理局也迅速介入调查，并于3月
17日出具了行政处罚决定书，责令曲靖
市第一人民医院立即改正使用过期药品
违法行为，没收违法所得19.79元；给予
货值金额（不足 1 万元，按 1 万元计算）
10倍的罚款，合计人民币100000元，共
计处罚金额100019.79元。同时，曲靖
市第一人民医院对相关人员作出严肃处
理，3名责任护士和1名接访工作当中态
度生硬的工作人员进行了处理，实施待
岗并且调整工作岗位。

本报记者 蒋琼波 摄影报道

曲靖市第一人民医院回应：

给患者输过期液体
涉事人员待岗处理

@昆明人

部分奶茶悄悄涨价了

排名：百强整体保持稳定
根据测评报告，2020中国房地产开

发企业500强榜单前三强由恒大、碧桂
园、万科占据。融创、中海、保利、龙湖、新
城、华润和富力分列四到十位，中海名次
相比上年提升了1位，十强房企排名整体
比较稳定。

此外，百强企业的排名整体保持稳
定。百强新晋入榜企业占比约一成，
2019年到2020年连续两年入榜企业占
比近九成。其中，有 25家企业连续 12
年入榜，37家企业12年内超过10次入
选榜单，近半数企业入榜9次以上。而
西部地区继2019年之后占比继续提升，
发展势头良好。

销售：规模增速趋于平稳
2019年，500强房地产开发企业总资

产均值为711.50亿元，同比增长17.90%，
增速较上年回落8.33个百分点；净资产均
值为151.67亿元，同比增长16.13%，增速
较上年下降5.07个百分点。整体来看，
500强房企资产规模依然呈现增长态势，
但增速下滑明显。

龙头房企表现依然稳定。2019年，
500强房企全年销售规模稳定增长，增速
略高于行业整体。其中，销售金额再上台
阶，突破10万亿元，增长7.14%；销售面积
接近7.5亿平方米，增长4.67%。从龙头
房企来看，2019年千亿房企数量为34家，
较上年多出4家。在经历了2018年的快
速发展期后，规模增速趋于平稳。

风控：去杠杆初见成效
随着中央提出“不再将房地产作为短

期刺激经济的手段”，境内融资渠道继续
收窄，融资成本有所抬高。严峻的融资环
境考验房企的融资能力，也在一定程度上
加大了企业债务风险。

长期偿债能力方面，500强房地产开
发 企 业 2019 年 资 产 负 债 率 均 值 为
79.66%，较上年小幅上升0.65个百分点；
净负债率均值为 96.70%，较上年上升
6.98个百分点。整体来看，房地产开发企
业杠杆率小幅上升。从近几年来看，资产
负债率增速有所放缓，显示去杠杆已初见
成效，行业整体负债率可控。

发展：盈利水平持续分化
2019年500强房地产开发企业净利

润均值达12.38亿元，同比增长28.01%，
净利润仍保持高速增长，净利增速同比上
升0.29%，与上年基本一致。房企的盈利
水平也在持续分化，房企强者恒强的局面

继续。大型房企通过规模化优势持续提
升市场占有率，并加大合作项目开发、并
购重组等使盈利能力继续提升。销售毛
利率上，龙头房企依靠自身品牌溢价、产
品力优势等获得了更多利润。步伐相对
稳健的大中型房企侧重于利用城市深度
精耕细作，挖掘自身区域优势的价值，进
一步提升市场份额，提高盈利能力。对中
小型房企来说，高企的土地价格和运营成
本提高持续压缩企业利润，业务尝试转型
突破成为未来重点探索的方向。

此外，受制于政策趋严、融资趋紧，房
企拿地整体呈现谨慎的态度。拿地选择
上也更加注重土地的质量，不在单纯追求
数量的增加。从土地布局情况来看，房企
纷纷重点关注一二线城市，尤其是粤港澳
大湾区、长三角一体化区域等区域，同时
关注受都市圈辐射的重点三四线城市。

策略：稳步增长渐成共识
2019年，500强房企平均存货货值为

427.21亿元，较上年提升19.35%，增速回
落11.08个百分点。500强房企整体存货
货值增长速度5年内首次出现下降。从
存货周转率上看，2019年500强房地产
开发企业周转水平保持低位，存货周转率
为0.13，与2018年持平。

近两年房企高周转策略的周转重心
在开工和推盘，预售之后继续施工的动力
不足，从而导致期房销售增速大幅领先于
现房销售增速。住宅开发市场的周转速
度呈现放缓趋势，主要是因为住宅的财富
效应逐步削弱。另一方面，从龙头房企新
增货值等数据看，恒大、碧桂园等房企开
始主动放缓货值累计，降低资产周转速
度。住宅开发市场从高速增长到稳步增
长逐渐成为共识。

趋势：行业集中开始加速
细看测评报告不难发现，房地产行业

依然呈现强者恒强的格局，相对于过去兼
并收购的目标以中小房企为主，2019年
百强房企之间的兼并收购事件频现。随
着房地产存量市场的到来，存量资产精细
化管理的时代正式开启。房企将更加注
重内部架构和管理模式的强化，提升企业
综合能力，显现出保质增量、稳健经营的
态势。要做到这一点，首先需要保持良好
的融资能力，探索多元融资途径，获取合
理的融资成本；其次，将粗放式发展转换
为更为优秀的开发能力，回归“房”的本
质，向市场提供更好的产品；此外，经过新
冠疫情的考验，不断深挖消费者需求、匹
配更加精细化的物业服务，成为房企不可
或缺的一项竞争力。

本报记者 阿芳

专家会诊 过期注射液


